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A MaisAtivo, empresa de intermediação do Grupo Superbid, é especializada em projetos de gestão e 
monetização de bens de capital e de consumo duráveis, viabilizando projetos de geram receita, valor, redução 
de custos e impacto ambiental.

Foco no seu 
Negócio

Resultados 
Comprovados

Sustentabilidade Compliance

Gerenciamos o projeto e a 
empresa dispõe de soluções 

otimizando processos e 
custos, dedicando-se 

totalmente ao seu negócio.

Recuperação de capital para a 
empresa com os melhores 

resultados de mercado. 
Extensa base de conhecimento 

em diversas categorias de 
ativos e eficiência comprovada 

com grandes casos de sucesso.

A empresa aumenta o ciclo de 
vida dos ativos, diminuindo o 

impacto ambiental para toda a 
cadeia produtiva e gerando 

valor para os clientes.

Imparcialidade nas negociações,  
processos transparentes e 
auditáveis, atendendo às 

melhores práticas de compliance
e governança



Por meio do Superbid Marketplace, a MaisAtivo conta com escritórios próprios no Brasil, Argentina, Colômbia, Peru e Chile

Plano de desinvestimento
Estruturação de projeto de venda customizado, com estudo de 
viabilidade, operação e riscos envolvidos.

Real State
Equipe especializada na venda de imóveis residenciais, comerciais, 
industriais e rurais em diferentes cenários, a fim de gerar a melhor 
recuperação de capital para a empresa vendedora.

Avaliação referencial
Realizamos um estudo sobre o ativo, envolvendo estado geral, 
aplicações, defasagem tecnológica e logística. Além disso, 
levantamos a expectativa de valor recuperado com a venda do ativo.

Desmobilização de frotas
Projetos de venda voltados para frotas de diferentes categorias, como 
carros, motos, caminhões, veículos de linha verde e amarela e até 
mesmo movimentação e transporte, como empilhadeiras e 
guindastes

Desativação
Desativação de fábrica e linhas de produção, renovação de parque 
industrial, excesso de estoque, entre outras.

Soluções de Venda
Nossa equipe especialista identifica o melhor modelo de venda para 
os seus ativos e se responsabiliza por todo o processo - da 
preparação para a venda à retirada do ativo pelo comprador, 
incluindo ações de marketing para ampliar os resultados.

Marketing
Oferecemos estratégias de comunicação e marketing especializadas 
na divulgação dos leilões e ativação de compradores, por meio de 
uma Agência In House, com o objetivo de potencializar projetos de 
e-commerce. Além disso, realizamos transmissões ao vivo das 
ofertas e mídias de performance, abrangendo ferramentas 
específicas para dialogar com o consumidor e gerar conversão. 



- Tabelas e referências de mercado 
- Fabricantes/Processos Produtivos 
- Mercado potencial interno/ externo
- Macroeconomia  
- Histórico de Vendas no Superbid

SOBRE OS MERCADOS
- Aplicações 
- Obsolescência (Defasagem Tecnológica) 
- Instalações 
- Similares 
- Estado Geral 
- Assistência Técnica
- Reposição de peças e reparação
- Desmontagem/Montagem 
- Logística 
- Sazonalidades 

SOBRE OS PRODUTOS

Logística

Transporte, Parqueamento e 
Preparação do veículo para 

venda

Avaliação

Vistoria dos ativos, 
formatação dos produtos e 

estimativa valores 

Gerente Dedicado 

gestores especializados na 
coordenação dos projetos

Suporte one to one e 
Operacional 

Equipe especializada no 
pós venda 



Dashboard – Sabemos QUEM, O QUE, COMO E QUANDO

Disponibilizamos insights sobre:
 Comportamento de compra;
 Dados e informações sobre performance,  

Categorias;
 Preços;
 Localização e sazonalidade;

 Possibilitamos o gerenciamento da venda em todo 
o processo; 

 Apoiamos as tomadas de decisões futuras de forma 
assertiva;

 Geramos valor com processos transparentes e 
auditáveis, atendendo as normas de compliance e 
governança da empresa;



CLIENTES



CASES 



CASES - MATERIA PRIMA

https://www.superbid.net/oferta/71-tambores-actisorb-
200-exaurido-1883272



CASES – SUCATAS EQUIPAMENTOS

https://www.superbid.net/oferta/sucata-de-aprox-10000-
kg-de-cilindro-de-nitrogenio-preco-p-kg-ref-id-1773046



CASES – INFRAESTRUTURA

https://www.superbid.net/oferta/transformador-a-oleo-
tusa-pot-90-100-8-mva-ano-1975-1866598



CASES – FROTA ESPECIFICA

https://www.superbid.net/oferta/semirreboque-tanque-
de-inox-egsa-tq-m03-2013-2013-placa-final-1-ba-ref-ts-
1849307



Lotes  



Categoria 

Posição 

Como Será 
carregado ?

Consumidor 

Lote 



Rec uperação 

Descrição 
Quantidades 
Aplicação na Mesma Categoria
Volume Adequado 
Conhecer o Histórico de vendas 

Falta de Descrição 
Mescla de Itens desconexos 
Necessidade de Reparação
Custo Elevado 
Especificidade 
Descaraterização 
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 Posição  

• Aspectos Climáticos 
• Acondicionamento
• Região
• Custos de Transporte
• Custos de Remoção
• Perdas de Características
• Exclusividade de peças   

Históricos 

• Utilização 
• Manutenção 
• Aplicação 
• Reposição de peças
• Venda de similares
• Venda na Categoria da 

vendedora  

Similaridade 

• Desempenho da Marca 
• Custos de reparação
• Rede de Assistências 
• Ofertas Existentes 
• Exclusividades de mercado 

Técnico 

• Evoluções do produto
• Obsolescência
• Custos de Desmontagem 
• Retroffitng
• Vida útil 
• Forma e Características 
• Especificidades do projeto 
• Necessidade de Projeto para 

Des/Montagem
• Inadequabilidade

Mercados 

• Volume de ofertas 
• Preço de oportunidade 
• Momento econômico 
• Aplicação 
• Novos projetos 
• Definição de aplicação 
• Sazonalidades 

Olhar sobre os lotes 



MRO – Itens de Estoque 

Os itens de Manutenção , Reparo e Operações , comuns na relação de estoque , 
são caracterizados e depreciados em seu poder de recuperação dentro do mercado, em 
razão de dos fatores :

 Perda de Garantia 
 Ressecamento 
 Aplicação
 Tempo de Estoque 
 Baixa Rotatividade  
 Substituição de Fornecedores 
 Agressões de intempéries 



MRO – Entendendo a listagem  

Das categorias existentes nas listagens iniciamos uma demonstração, que será finalizada com a formatação em lotes, sobre 
os percentuais de recuperação , que  são a orientação para a criação dos grupos e  configurações, evidenciando as distorções que 
possam trazer baixa expectativa de venda dentro dos processos . 

Referenciais Históricos de Recuperação , em relação à Saldos Contábeis , por isso termos estes 
indicadores , posicionarão nossa estimativa e formação de grupos  : 

0 à 05% 

03 à 08% 

10 à 18% 

• Representatividade nas 
relações    até 20% dos itens  Críticos 

• Representatividade nas 
relações  até 30%  dos itens Depreciados 

• Representatividade nas 
relações  de até   50% dos 
itens 

Liquidáveis 

Percentuais 
de recuperação 



Equipamentos

Relevantes 

Tipo/ Nome 
Marca 
Ano
Modelo 
Dimensões
Peso 
Aplicação
Material
Capacidades
Condições

Adicionais

Históricos 
Tempo de Aplicação
Custos de Desmontagem
Vida útil  

Especiais

Custos de reparação
Motivo de desligamento



Como podemos ajudar !   



Iniciando o projeto 

Formatação 

• Lista com um padrão para orientação
• Orientar a lista com Pré loteamento 
• Visita Técnica para volumes e entendimentos 
• Referencial de preços de recuperação 
• Agrupar e Separar Itens 

Definições Iniciais 

Extração de descrições do sistema – sku
Entendimento de valores de aquisição ou saldo contábil 
Classificação e aplicação dos itens 
Acumular ou mesclar itens sem sentido 
Descrever corretamente o item em quantidades 
Demonstrar a complexidade da remoção 
Orientar : Produto Sem Uso , Necessidade de reparos , Sucata
Criação de Lotes desproporcionais ao investimento 
Compreender custos gerais – Aquisição  









Manual de Procedimentos Braskem 





Próximos passos 

• Suporte Técnicos – Loteamento Guiado e orientado por um técnico Superbid 

• Canal de Dúvidas e Atendimento para Suporte de formatação de lotes 

• Comunicação e transferência de ativos . 

DÚVIDAS ??? 



OBRIGADO !!! 


